
 
 

GenoScreen 
1 rue du Pr. Calmette 
59 000 Lille 
Tel : +33(0) 362 263 777 
contact@genoscreen.com  - www.genoscreen.com  

Recrutement 
Lead finder en télé-marketing - Services d’analyse génomique 

 
Société : GENOSCREEN  
Secteur : Biotechnologies/Génétique  
Lieu : 59 – Lille  
www.genoscreen.fr 
 

Domaine d’activité  

Société de Services et d’Innovation en génomique et en bioinformatique. Nous proposons une large palette de 
prestations de services en biologie moléculaire pour divers secteurs d’activité (Santé, Environnement, Agriculture, 
Agroalimentaire et Cosmétique).  

Description du poste  

La mission consiste : 
- à identifier, en France et à l’international, des prospects, potentiellement intéressés par les services 

d’analyse génomique proposés par la société  
- à les démarcher par téléprospection dans le but d’obtenir des RDV  
- à cerner les besoins ou les projets qui seraient évoqués par les prospects pour en informer les 

technico-commerciaux de la société 
- à enrichir la base de données clients (CRM)  
- à programmer des RDV pour l’équipe Technico-Commerciale. 

Profil recherché  

Formation :  

- Niveau BTS, DUT, Licence : Double-compétence (marketing/commercial – Bio-analyses) 
- Connaissance des outils et méthodes de prospection est un plus 

Compétences / Expérience :  

- Bonne maîtrise de l’anglais indispensable 
- Bon communicant 
- Enthousiaste et persévérant 

Type de contrat / Rémunération  

CDD (12 mois)  
Salaire : Selon profil et expérience 
 
Adresser email de candidature et CV détaillé à : caroline.vauquelin@genoscreen.fr 
Réf. de l’annonce : TP 230821 
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